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MADRID. La próxima semana, esa es
la fecha clave para conocer el de-
senlace de la posible compraventa
de Air Comet, aerolínea propiedad
del presidente de la patronal de los
empresarios, Gerardo Díaz Ferrán.
Según ha podido saber elEcono-
mista, las negociaciones las lleva
personalmente Ignacio Pascual, con-
sejero delegado de la aerolínea.

En un comunicado enviado por
el grupo catalán se asegura que “Ba-
tallajuanola ha recibido un email
por parte de Air Comet y en nom-
bre de Ignacio Pascual, donde ma-
nifiestan que después de haber es-
tudiado la documentación enviada
por Batallajuanola están dispues-
tos a iniciar las conversaciones pa-
ra llegar a un acuerdo de compra,
así como conocer el proyecto con
más profundidad”.

La escueta nota de prensa en-
viada por el grupo catalán finaliza
con la críptica frase de “se prevé
la reunión para la próxima sema-
na en Madrid”. De esta forma, se
confirma que la aerolínea ha dado
por válidas las garantías que soli-
citó a Batallajuanola para iniciar
las conversaciones.

El grupo catalán, por encargo de
un fondo estadounidense que cola-
bora con el fondo luxemburgués al
que ellos representan, pidió la com-
pra de una aerolínea para conver-
tirla en una compañía de charters
privados entre los Emiratos Árabes
y España. Este encargo viene ava-
lado por 800 millones de euros.

Mientras se suceden las conver-
saciones entre los asesores legales
de ambas compañías, así como en-
tre sus dirigentes, el concurso de
acreedores de la aerolínea continúa
sin ser aceptado, para desespera-
ción de los cientos de trabajadores
que veían en esta opción su última
oportunidad para cobrar los sala-
rios que les adeudan.

Los preocupados trabajadores,
por su parte, estarían dispuestos a
aceptar a un nuevo jefe si éste se reú-
ne con ellos y les explica los planes
que tiene para la aerolínea. En el
caso concreto de Juan Batalla, so-
cio fundador del grupo catalán, los
trabajadores ya se han puesto en
contacto con él y le han prometido
“una oportunidad con precaución”.

ESQUIVANDO EL CONCURSO

Air Comet y Batalla iniciarán
negociaciones para la venta
La aerolínea anunció, vía ‘email’, su interés por la oferta del
grupo catalán, que desea conocer con mayor profundidad

Ignacio Pascual, consejero delegado de Air Comet. eE

MADRID. Cacaolat, empresa pertene-
ciente a Nueva Rumasa, ha aumen-
tado su capital social en 175,17 mi-
llones de euros como consecuencia
de la segregación de ramas de acti-
vidad de la sociedad Clesa en favor
de la firma de batidos. Según publi-
caba ayer el Boletín Oficial del Re-
gistro Mercantil, el capital social re-
sultante tras la ampliación queda
establecido en 175,23 millones de
euros.

En concreto, Clesa ha traspasa-
do en bloque a Cacaolat las activi-
dades relacionadas con las marcas
Cacaolat, Sali, Letona y La Levan-
tina, así como los productos co-
mercializados con estas marcas.
Uno de los motivos por los que
la familia Ruiz Mateos aprobó la
escisión de estos negocios fue la
posibilidad de sacar a bolsa la em-
presa de batidos, concretamente
en el Mercado Alternativo Bursá-
til (MAB), una operación que en la
actualidad están estudiando.

Nueva Rumasa, que estima que
la valoración bursátil de la empre-
sa rondaría los 180 millones de eu-
ros, busca con esta operación aco-
meter los planes de crecimiento de
Cacaolat, entre los que figura la
construcción de una nueva planta
en Barcelona, que se sumará a las
otras cinco que posee: dos en Ma-
drid y una en Galicia, Sevilla y Za-
ragoza, respectivamente.

Movimientoscorporativos
El interés comprador en torno a Ca-
caolat ha ido en aumento durante
los últimos meses. De hecho, Nue-
va Rumasa reconocía hace unas se-
manas haber rechazado una ofer-
ta por la marca de batidos, al no
poder asegurar el supuesto ofer-
tante la viabilidad laboral. Ahora,
quizá animados por ese interés aje-
no, han decidido sacar partido a una
compañía que cuenta precisamen-

te con lo que más anhelan los es-
pecialistas en marketing, una po-
tente imagen de marca.

Esta operación es tan sólo la úl-
tima de una larga lista de movi-
mientos puestos en marcha por los
Ruiz Mateos durante este ejercicio,
en su intento por hacer resurgir el
imperio Rumasa. La política de cre-
cimiento es la misma que la de su
época dorada: acercarse a compa-
ñías con dificultades y ofrecerle la
alternativa de la viabilidad. Eso sí,
este año han profundizado en una
nueva estrategia para intentar ha-
cer caja que pasa por la emisión de
pagarés (no sujetos a la supervisión
de la CNMV) con una rentabilidad
del 8 por ciento, y por la que han lo-
grado ya 70 millones de euros.

Nacida en el Barcelona de los
años 30, la marca Cacaolat ha sido
desde entonces moneda de cambio
entre varios de los grupos lácteos
más importantes de Europa. Pro-
piedad en su origen de la lechera
catalana Letona, en 1971 pasó a ma-
nos de Centrales Lecheras Espa-
ñolas, más conocida por Clesa, que
convirtió a Cacaolat en una de las
marcas de batidos más conocidas
en España. Ya en 2001, Clesa fue
adquirida por la italiana Parmalat,
aunque los problemas financieros
por los que atravesó el grupo obli-
garon a su venta. Fue ahí cuando
los Ruiz Mateos se hicieron con el
control de Clesa y sus batidos.

Cacaolat amplía capital
en 175 millones de cara a
su posible salida al MAB

La familia Ruiz Mateos
decide escindir la
marca de batidos
de su matriz Clesa 180

MILLONES DE EUROS. Es la
valoración bursátil que la familia
Ruiz Mateos estima para su
marca de batidos Cacaolat,
en el caso de que al final se
decidieran a saltar al Mercado
Alternativo Bursátil. Con esta
operación, la conocida firma
láctea sería compañera
de viaje de grupos como
Zinkia, Imaginarium y Gowex.

La cifra

s Más información
relacionada con este tema
en www.eleconomista.es@

MADRID. El consejo de administra-
ción de Sacyr Vallehermoso no per-
cibió remuneración alguna en el
ejercicio 2009 para cumplir con sus
estatutos y compensar lo cobrado
a cuenta en 2008, después de que

el grupo cerrara en pérdidas dicho
ejercicio, informa Ep.

Según una práctica de buen go-
bierno que recogen los estatutos de
la compañía que preside Luis del
Rivero, a los miembros del conse-
jo no les corresponde retribución
alguna en concepto de dietas y aten-
ciones estatutarias en caso de que
la empresa registre pérdidas.

Sacyr cerró 2008 con una pér-
dida neta de 176,75 millones de eu-
ros, fundamentalmente por efecto
de la venta de su participación en

la francesa Eiffage. Por ello, anun-
ció que sus consejeros deberían de-
volver los 1,534 millones cobrados
a cuenta y que este reintegro se rea-
lizaría a cuenta de los importes a
cobrar en 2009. Del importe total
a devolver, al presidente y al con-
sejero delegado, Manuel Manrique,
les correspondía 110.000 euros a
cada uno, y al vicepresidente y ter-
cer máximo accionista Juan Abe-
lló, unos 112.000 euros.

De esta forma, Sacyr apenas pa-
gó unos 221.000 euros brutos a

miembros de su consejo el pasado
año, importe que corresponde a los
vocales que se incorporaron en 2009
y no formaban así parte del máxi-
mo órgano de gestión del grupo en
2008, según consta en el informe
de gobierno corporativo de Sacyr,
remitido ayer a la CNMV.

El grupo de construcción, servi-
cios y energía redujo en un 2,3 por
ciento la remuneración a los miem-
bros de su alta dirección, de forma
que se repartieron un total de 5,64
millones de euros. En el informe de

gobierno corporativo, Sacyr se re-
fiere a la ausencia de mujeres en su
consejo garantizando que sus “pro-
cedimientos de selección no han
adolecido de sesgos implícitos que
hayan obstaculizado dichos nom-
bramientos”.

“A pesar de las especiales difi-
cultades que atraviesa la economía
no hemos escatimado ningún es-
fuerzo en este último año en seguir
eliminando las especiales dificul-
tades de acceso de la mujer al mun-
do laboral”, concluye el informe.

No percibió pago alguno
en 2009 para compensar
lo cobrado a cuenta
en el ejercicio anterior

Sacyr ‘castiga’ a su consejo por las pérdidas registradas en 2008

LO ADELANTAMOS. El pasa-
do 24 de marzo, elEconomista
publicó la oferta que había lan-
zado Batallajuanola para ad-
quirir Air Comet.
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